
кредиты
Северо-Западный банк Сбер-
банка РФ за семь месяцев 2010 
года увеличил объемы ипотеч-
ного кредитования более чем 
на 40% по сравнению с тем 
же периодом прошлого года, 
выдав 5,412 млрд рублей по 
всему Северо-Западу. Такой же 
рост наблюдался и по количе-
ству выдаваемых кредитов. 
До конца года банк, на долю 
которого приходится сегодня 
более 60% петербургского 
рынка, собирается удвоить 
этот показатель, доведя 
общий объем выдачи до 10 
млрд рублей. «В январе мы 
выдали более 200 млн рублей, 
в феврале — уже более 600 млн 
рублей, а сейчас выдачи воз-
росли до 1,1–1,2 млрд рублей 
в месяц», — отмечает дирек-
тор управления по работе с 
предприятиями, партнерами 
и организации активных про-
даж банка Елена Землянцева. 
В том числе банк рассчитыва-
ет на существенный прирост 
заявок по программе креди-
тования на первичном рынке 
«В десятку», в рамках которой 
только в первые три недели 
августа получил 120 заявок на 
сумму 296 млн рублей.

«С начала года спрос на 
ипотечные кредиты вырос в 
разы. Прирост документально 
оформленных заявок на по-
лучение ипотечного кредита 
от месяца к месяцу составляет 
40–50 процентов. Причем 
даже летние месяцы не стали 
исключением из правил. 
Осенью, когда на ипотечном 
рынке традиционно совер-

шается большая часть сделок, 
мы ожидаем еще большего 
бума и готовим наши ипо-
течные центры к наплыву 
клиентов», — говорит Миха-

ил Иоффе, вице-президент, 
управляющий филиалом 
«ВТБ 24» в Санкт-Петербурге. 
За семь месяцев 2010 года пе-
тербургский филиал выдал в 

Санкт-Петербурге 351 ипотеч-
ный кредит на общую сумму 
740 млн рублей, тогда как в 
соответствующем периоде 
прошлого года — 217 кредитов 

на 497 млн рублей. По итогам 
2010 года объемы планируется 
увеличить до 2 млрд рублей.

Сегодня на рынке сложи-
лась благоприятная ситуация 

для приобретения недви-
жимости в кредит, посколь-
ку условия и процентные 
ставки уже приблизились 
к докризисным, а цены на 
недвижимость еще не вошли 
в стадию активного роста, 
отмечает Богдан Чекомасов, 
директор по работе с частны-
ми клиентами Банка Сосьете 
Женераль Восток (BSGV) в 
Санкт-Петербурге. За семь 
месяцев 2010 года филиал 
BSGV выдал 92 ипотечных 
кредита на общую сумму 185 
млн рублей против 187 млн 
за весь 2009 год. DeltaCredit за 
семь месяцев выдал почти 450 
млн рублей, но уже в августе 
добавил к ним еще 100 млн 
рублей, что позволяет судить 
о высоких темпах прироста, 
отмечает региональный 
директор банка в СЗФО Ольга 
Бажутина. Во втором полуго-
дии банк планирует выдать 
кредитов на сумму не менее 
800 млн рублей.

Период с сентября по де-
кабрь традиционно является 
самым результативным в году 
с точки зрения количества 
сделок, отмечает Алексей Кар-
чажкин, и. о. главы рознич-
ного блока Барклайс Банка, 
который в конце лета вышел 
на рынок ипотеки. Запустив 
ипотеку одновременно в 
Москве и в Санкт-Петербурге, 
банк отмечает примерно оди-
наковое количество заявок 
на одно отделение в каждом 
городе. Потенциал ипотечно-
го рынка Петербурга госпо-
дин Карчажкин оценивает 
несколько ниже, чем Москвы, 
в силу меньшего количества 

жителей, уровня заработной 
платы, стоимости недвижимо-
сти. Тем не менее  в ближай-
шие два года петербургский 
офис банка планирует 
сформировать за счет ипотеки 
около 30% портфеля, а в пер-
спективе 2014 года ипотека 
должна будет занимать в нем 
больше половины — до 30 
млрд рублей.

С начала 2010 года условия 
ипотечных программ стали 
более либеральными и вплот-
ную приблизились к докри-
зисному уровню. Сократился 
размер процентной ставки и 
минимальный размер перво-
начального взноса, увели-
чился срок кредитования, 
форма подтверждения дохода 
вновь стала свободной. Снова 
появились такие продукты, 
как ипотека под залог имею-
щегося жилья и на приобре-
тение новостроек. «Размер соб-
ственного участия заемщика, 
составлявший в кризисный 
год 30 процентов, был снижен 
до 20 процентов, а сейчас — до 
10 процентов по отдельным 
программам. С апреля 2010 
года была отменена комиссия 
за обслуживание ссудного 
счета, а ставки в среднем 
сократились на 1,5–3 процент-
ных пункта, до средних 13–14 
процентов годовых в рублях 
и 11–12 процентов в валюте. 
По отдельным программам 
они составляют сегодня 10 
процентов», — рассказывает 
об изменениях в ипотечных 
программах Северо-Западного 
банка Сбербанка РФ госпожа 
Землянцева.

(Окончание на стр. 19)

Ипотека оптом
Банки надеются нарастить портфели за счет ипотеки
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Ипотечные кредиты обещают стать драйвером роста кредитных портфелей банков до конца 2010 года. Именно осенью банки ожидают увеличения 
спроса на ипотеку и стремятся предложить как можно больше программ с лояльными условиями. Высокие ставки перестали быть сдерживающи-
ми факторами для роста ипотеки, отмечают эксперты. Сегодня на рынке сложилась благоприятная ситуация для приобретения недвижимости в 
кредит, поскольку условия кредитования уже приблизились к докризисным, а цены на недвижимость еще не вошли в стадию активного роста.

Сегодня на рынке сложилась благоприятная ситуация для приобретения недвижимости в кредит, поскольку условия и процентные ставки уже прибли-
зились к докризисным, а цены на недвижимость еще не вошли в стадию активного роста
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Сбербанк открыл 
Центр развития 
малого бизнеса

Северо-Западный банк Сбербанка 
России открыл в Санкт-Петербурге 
первый Центр развития малого биз-
неса, рассказали в пресс-службе 
банка. Офис площадью 650 кв. м 
открыт в рамках программы запуска 
пилотных подразделений банка 
нового формата. В центре реали-
зованы новые подходы к обслужи-
ванию клиентов, предусмотренные 
Стратегией развития Сбербанка на 
период до 2014 год, — организо-
ваны отдельные зоны для текущих 
операций и консультирования по 
принципу «открытого пространства», 
зона самообслуживания, инфо-
киоски, предусмотрена возмож-
ность проведения переговоров и 
конференций. Он будет оказывать 
полный комплекс финансовых пред-
ложений для предпринимателей: 
расчетно-кассовое обслуживание; 
кредитование; инкассация; кон-
сультирование предпринимателей; 
торговое финансирование и до-
кументарные операции; банковские 
карты; аренда. Предусмотрена и 
консультационная поддержка по не-
финансовым вопросам, организа-
ция семинаров и встреч с предста-
вителями госструктур, отвечающих 
за развитие предпринимательства. 
Ольга Иванова

Андрей Рублев ушел 
в Абсолют-банк…

Заместитель главы дирекции 
розничного бизнеса банка 

«Санкт-Петербург» Андрей Рублев 
покинул банк и приступил к новым 
обязанностям в качестве замести-
теля управляющего петербургским 
филиалом Абсолют-банка. 

По словам господина Рублева, 
его уход связан с новыми инте-
ресными проектами и активным 
развитием розничного сегмен-
та Абсолют-банка: ипотечного 
кредитования, автокредитования, 
зарплатных проектов. «Среди моих 
задач в Абсолют-банке будет как 
наращивание кредитного портфеля 
физических лиц, так и внедрение 
новых технологий», — говорит 
Андрей Рублев. 

Сейчас у банка «Санкт-
Петербург» деятельность больше 
сосредоточена на рынке корпора-
тивных клиентов, а для Абсолют-
банка одной из приоритетных 
задач является развитие в секторе 
обслуживания физических лиц. 
Соб. инф.

…а Сергей Щербаков 
— в «Агросоюз»

Бывший топ менеджер Санкт-
Петербургского отделения 
Инвестторгбанка Сергей Щерба-
ков возглавил Северо-Западный 
региональный центр оренбургского 
банка «Агросоюз». Банк пред-
ставлен головным отделением и 
двумя филиалами — в Москве и 
Санкт-Петербурге. Ранее Сергей 
Щербаков возглавлял Связь-банк 
и был заместителем председателя 
правления Инвестторгбанка. По 
словам Сергея Щербакова, в его 
обязанности в банке «Агросоюз» 
будет входить развитие бизнеса 
банка и филиальной сети в Северо-
Западном регионе. 

Более подробные планы по 
развитию кредитной организации 
он раскрывать не стал. «У москов-
ских акционеров амбициозные 
планы по развитию бизнеса, но 

сейчас раскрывать их преждевре-
менно», — пояснил банкир. Банк 
представлен головным отделением 
и двумя филиалами — в Москве и 
Санкт-Петербурге. Владельцы банка 
— группа московских менеджеров, 
основным владельцем является 
Амир Фейзулин, вице-президент 
ТНК-ВР по маркетингу, владеющий 
более 34% уставного капитала 
банка. На 1 июля 2010 года прибыль 
после налогообложения банка 
«Агросоюз» составила около 2,3 
млн рублей. Соб. инф.

Игорь Жигунов 
и Андрей Пименов 
покинули Городской 
ипотечный банк

Директор по Северо-Западному 
округу ООО «Городской ипотечный 
банк» (ГИБ) Игорь Жигунов и руко-
водитель кредитно-кассового офиса 
банка в Санкт-Петербурге Андрей 
Пименов покинули банк, рассказали 

”Ъ“ в банке. В июле 2010 года ГИБ 
сменил акционера: «Морган Стэн-
ли» продал 100% уставного капитала 
Восточному экспресс-банку. ООО 
«Городской ипотечный банк» начало 
работу в Москве 1 марта 2004 года.  
Ольга Иванова

Валерий Булыгин 
назначен 
заместителем 
председателя Северо-
Западного банка 
Сбербанка РФ

Заместителем председателя 
Северо-Западного банка Сбер-
банка России в августе 2010 года 
назначен Валерий Булыгин, сооб-
щила пресс-служба банка. Валерий 
Булыгин работает в системе Сбер-
банка России с 1992 года. Занимал 
различные должности в управлении 

бухгалтерского учета и отчетности 
Сбербанка России, а также Москов-
ского банка Сбербанка России. 

С 2001 года до последнего 
времени занимал должность управ-
ляющего Лефортовским отделением 
№ 6901 Сбербанка России (Мо-
сква). В августе 2010 года переве-
ден в Санкт-Петербург на долж-
ность заместителя председателя 
Северо-Западного банка Сбербан-
ка России. В сферу ответственности 
Валерия Булыгина входят вопросы 
развития и управления филиалами 
Северо-Западного банка. Ольга 
Иванова

«Санкт-Петербург» 
займет  
15 млрд рублей

Банк «Санкт-Петербург» заплани-
ровал размещение шести выпусков 
биржевых облигаций на общую 
сумму 15 млрд рублей сроком 
обращения три года, рассказали 
в банке. Средства, полученные 
в результате размещения, банк 
планирует направить на развитие 
корпоративного и потребительского 
кредитования. 

Предыдущее размещение бир-
жевых облигаций банка номиналом 
5 млрд рублей прошло в апреле 
этого года, и ставка купона тогда 
была определена в размере 8,1% 
годовых. Сейчас эксперты прочат 
банку доходность облигаций на 
уровне 8,5% годовых и говорят, 
что бумаги, безусловно, вызовут 
интерес со стороны инвесторов. 

В пресс-службе банка сооб-
щили, что средства, полученные в 
результате размещения биржевых 
облигаций, планируется направить 
на реализацию программы банка 
по кредитованию предприятий 
реального сектора экономики, на 
развитие потребительского креди-
тования и финансирование текущей 
деятельности. Соб. инф.

контекст

Сберечь и не потерять
Население по-прежнему предпочитает вклады

депозиты
Доходность депозитов населе-
ния продолжает снижаться. По 
данным Банка России, в тре-
тьей декаде августа cреднее 
значение максимальных 
процентных ставок по вкладам 
в рублях десяти российских 
банков, привлекающих наи-
больший объем депозитов, 
снизилось до 8,74%. С июля 
2009 года ставка снизилась на 
6,28 процентных пункта, а с на-
чала 2010 года — на 4,44. Таким 
образом, при прогнозируемом 
в текущем году уровне инфля-
ции в 7–8% депозиты вряд ли 
выполнят свою основную за-
дачу — сберечь накопления от 
инфляции. Эксперты советуют 
присмотреться к альтернатив-
ным источникам инвестирова-
ния. Впрочем, население пред-
почитает сохранять средства в 
банках.

В период кризиса ставки 
по банковским вкладам до-
стигали пиковых значений в 
19–21%, что делало их очень 
привлекательными для раз-
мещения средств, вспоми-
нает заместитель директора 
департамента сетевых продаж 
Москоммерцбанка Андрей 
Вишняков. Значительные 
колебания курсов валют 
обеспечивали владельцам 
валютных и мультивалютных 
вкладов дополнительный до-
ход. А учитывая тот факт, что 
система страхования вкладов 
гарантирует вкладчикам 
возврат их средств в размере 
до 700 тыс. рублей в полном 
объеме, вклады выглядели не 
только высокодоходным, но и 
безопасным способом разме-
щения накоплений.

Однако cо стабилизаци-
ей ситуации в экономике в 
целом и в банковской системе 
в частности произошло 
стабильное снижение ставок 
по вкладам для физических 
лиц во всех банках, и с точки 
зрения доходности разме-
щение средств во вклады 
перестало быть столь при-
влекательным, как год назад. 

«Безусловно, снижение ставок 
по вкладам уменьшает их 
привлекательность для ряда 
клиентов, однако далеко не 
для всех, доказательством 
чему служит продолжающий-
ся рост объемов привлечения 
средств населения», — отмеча-
ет ведущий аналитик «Арбат 
Капитала» Михаил Завараев. 
По данным Агентства по 
страхованию вкладов (АСВ), в 
первом полугодии 2010 года 
объем вкладов населения в 
банках — участниках системы 
страхования вкладов увели-
чился на 12,7%, до 8,4 трлн 
рублей. Тогда как в первом 
полугодии 2009 года рост 
составлял 9,9%. На 1 августа 
банки привлекли уже 8,6 трлн 
рублей, что позволило АСВ 
увеличить свой прогноз по 
приросту депозитов почти до 
30% по итогам 2010 года.

Сейчас на рынке есть еще 
немало депозитных продук-
тов, которые предлагают по-
ложительную реальную ставку 
по вкладам. Так, по вкладам 
на срок 367 дней ряд банков в 
Санкт-Петербурге предлагает 
ставки в 12,25% годовых. Но 
даже с такой ставкой вклады 
интересны скорее тем, кто 
пытается избежать потери 
стоимости своих средств и уже 
затем заработать. В принципе, 
8–10% — это достаточно не-
плохая доходность в текущей 
ситуации. Однако руководи-
тель Санкт-Петербургского 
офиса компании «Тройка Диа-
лог» Олег Пунтусов полагает, 
что при прогнозируемом в 
2010 году уровне инфляции 
порядка 7–8% депозиты едва 
ли выполнят свою задачу — 
сберечь накопления от инфля-
ции. «Следующий год может 
ознаменоваться отрицатель-
ной доходностью банковских 
вкладов, если кредитные орга-
низации не активизируются 
в кредитовании», — заявил 
недавно журналистам замгла-
вы АСВ Андрей Мельников. По 
его мнению, отрицательная 
доходность будет гарантирова-
на, если рост кредитования не 
превысит 5–7% в год. Впрочем, 
подавляющее большинство 
населения даже в условиях 
снижения процентных ставок 
все равно будет делать вклады 
в банках, и сегодня сберега-
тельный интерес со стороны 
состоятельных клиентов, кото-
рые ушли с фондового рынка 
и рынка недвижимости, даже 
повысился, отмечает господин 
Мельников.

Многие граждане «обо-
жглись» на альтернативных 
инструментах размещения 
своих средств и пока не 
готовы полностью вернуться 

к прежним способам инвести-
рования, считают эксперты. 
Вместе с тем, понимая, что 
текущий уровень процентных 
ставок по вкладам уже не обе-
спечит им такой финансовой 
отдачи, как ранее, некоторые 
вкладчики начинают присма-
триваться к иным вариантам 
размещения своих накопле-
ний, сопоставляя выгоды и 
риски. Среди них наиболее 
понятным остается рынок 
ПИФов, который характери-
зуется невысоким значением 
входного билета. 

«В ситуации, когда до 
недавнего времени ставки 
по депозитам превышали 
10 процентов, в восприятии 
клиентов ПИФ был сопряжен 
с неоправданными рисками. 
Однако теперь, когда ставки 
по депозитам в надежных 
банках составляют 7–9 про-
центов, клиенты опять об-
ратили свой взгляд в сторону 
более рискованных про-
дуктов», — говорит главный 
директор по инвестициям 
УК «Газпромбанк-Управление 
активами» Андрей Зокин. У 
этой индустрии огромный по-
тенциал роста: в России объем 
средств в розничных ПИФах 
не превышает 5% от объема 
средств в депозитах, тогда 
как в развитых странах этот 
разрыв существенно меньше, 
— добавляет он.

По данным Национальной 
лиги управляющих, несмотря 
на то что интерес среди насе-
ления к ПИФам по сравнению 
с докризисным периодом сни-
зился, количество пайщиков 
в России без учета владельцев 
приватизационных чеков со-
ставило 800 тыс. человек, что 
более чем в 2,5 раза больше 
показателей 2007 года. Это 
объясняется несколькими 
факторами: во-первых, резуль-
татами, которые показали 
фонды в 2009 году, во-вторых, 
неплохими прогнозами на 
следующий год, комментиру-
ет заместитель генерального 
директора по работе с клиен-
тами УК БФА Анна Думчева. 
В перспективе двух-трех лет 
интерес к ПИФам будет по-
вышаться, так как инвесторы 
осознают, что упавшие в цене 
акции делают их крайне при-
влекательными для покупки, 
продолжает госпожа Думчева. 
Михаил Завараев полагает, что 
рынок акций может принести 
до 20–30% годовых, но подчер-
кивает, что есть риск поте-
рять часть инвестированных 
средств в таком же объеме, 
так как ситуация в мировой 
экономике по-прежнему несет 
в себе достаточно большую 
неопределенность.

«Тем, кто готов рассматри-
вать более сложные инстру-
менты инвестирования, я бы 
порекомендовал рублевые 
облигации, обращающиеся 
на ММВБ. Самостоятельный 
отбор и приобретение обли-
гаций может быть непростой 
для частного инвестора зада-
чей, поэтому я бы посоветовал 
входить в этот инструмент 
через облигационные ПИФы», 
— говорит Олег Пунтусов. 
Сейчас на рынке обращаются 
двух-, трехлетние облигации с 
доходностью 9,5–12% годовых 
(8,2–10,5% после вычета подо-
ходного налога).

Инвестиции в золото в 
2009 году принесли более 25% 
годовых, в 2010 году доход-
ность ниже и составляет на 
текущий момент около 17% го-
довых. При стратегии «купи и 
держи» активные спекуляции 
могли показать гораздо более 
высокие результаты, говорит 
аналитик ИК БФА Сергей Ка-
занцев, но реальный зарабо-
ток инвесторов, покупающих 
физический металл, оказыва-
ется значительно ниже ввиду 
высоких комиссий банков. 
Для покупки физической ун-
ции золота (31,1035 г) необхо-
димо заплатить примерно на 
20% больше, чем ее стоимость 
на мировой бирже. К тому же 
возникают дополнительные 
расходы на хранение, появля-
ется опасность повредить или 
поцарапать слиток, что при-
ведет к снижению стоимости 
обратного выкупа банком, на-
поминает господин Казанцев. 

Альтернатива реальному 
золоту в виде обезличенных 
металлических счетов дает 
экономию на НДС, однако 
взамен своих денег инвестор 
получает только расписку, 
а не физический металл. В 
подобной ситуации господин 
Казанцев рекомендует осу-
ществлять инвестиции через 
соответствующие фьючерсы 
на срочном рынке, поскольку 
в части комиссий купить или 
продать фьючерс на бирже 
дешевле. При этом контракты 
являются достаточно ликвид-
ными — цены изменяются с 
минимальным отклонением 
от мировых. При снижении 
стоимости продажа фью-
черсного контракта также 
позволяет получать доход, что 
невозможно сделать, обладая 
слитком или открыв обезли-
ченный металлический счет. 
Данное преимущество стано-
вится бесценным, учитывая, 
что цена золота на текущий 
момент находится у истори-
ческих максимумов, соответ-
ственно, существует серьезная 
вероятность коррекции, 

особенно при осуществлении 
дефляционного сценария в 
США. Но для таких операций 
обязательно наличие не-
обходимых компетенций у 
инвестора.

Инвестиции в недвижи-
мость требуют достаточно 
большого объема средств, 
даже в условиях инвестиро-
вания в какой-нибудь фонд 
недвижимости. Входной 
билет очень дорог, и большей 
части населения этот способ 
вложения средств попросту 
не по карману, отмечают экс-
перты. «Уверенности в том, 
что недвижимость, по край-
ней мере жилая, будет расти 
такими же темпами, как и до 
кризиса, нет никакой. Скорее 
наоборот: по большинству 
показателей российская жи-
лая недвижимость выглядит 
весьма дорогой», — говорит 
Михаил Завараев.  В случае 
если государство все-таки вве-
дет налог на недвижимость, 
который будет выплачивать-
ся с рыночной стоимости, 
может произойти достаточно 
серьезная «просадка» цен на 
рынке недвижимости,  про-
должает аналитик. Причем 
данный вариант развития 
событий вполне вероятен, в 
условиях желания правитель-
ства сделать ипотеку доступ-
ной для 60% россиян к 2030 
году. Основным фактором 
здесь будет являться именно 
стоимость жилья, по крайней 
мере, отсутствие ее роста. Что 
касается возможной сдачи 
данного жилья и получения 
дохода, то в текущих условиях 
банковский вклад выглядит 
более привлекательным с 
точки зрения доходности, а 
ликвидность данных вложе-
ний значительно выше по 
сравнению с инвестициями 
в недвижимость, добавляет 
господин Завараев. Более 
существенный доход может 
принести инвестирование в 
строящуюся недвижимость, 
однако риски здесь значи-
тельно выше, в то время как 
ликвидность весьма низкая.

Возвращаясь к вкладам, 
стоит отметить, что некото-
рые банки в качестве аль-
тернативного способа сбере-
жения предлагают сегодня 
накопительное страхование 
жизни (НСЖ). Такая програм-
ма, например, действует в 
Альфа-банке. И видя в ней 
интерес, банк в конце августа 
даже предложил комбини-
рованный продукт, который 
представляет собой депозит 
с самой высокой ставкой в 
сочетании с накопительной 
программой НСЖ.

ВЕРОНИКА МАСЛОВА

Для покупки физической унции золота (31,1035 г) необходимо заплатить примерно на 20% больше, чем ее стои-
мость на мировой бирже
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банк

кредиты
(Окончание. Начало на стр. 17)
Банк перешел на централи-

зованное рассмотрение заявок 
по жилищным кредитам. 
Теперь в офисах, куда обраща-
ется клиент, сотрудники при-
нимают заявки и формируют 
пакет документов, а рассма-
тривается все централизован-
но — андеррайтерами. 

Весной существенно снизил 
ставки по ипотечным креди-
там «ВТБ 24». По базовым про-
граммам они сегодня состав-
ляют от 12,6% годовых. Кроме 
того, банк запустил специ-
альную программу «Ипотека с 
государственной поддержкой», 
ставка по которой составляет 
11% годовых для любого заем-
щика. А минимальная планка 
первоначального взноса в на-
чале лета была снижена с 20% 
до 10% от стоимости квартиры. 
По словам господина Иоффе, 
в результате снижения ставки 
рефинансирования крайне 
привлекательной стала и про-
центная ставка по ипотечным 
кредитам, выдаваемым для 
приобретения недвижимости, 
выставленной на «Витрине 
залогового имущества». В этой 
электронной базе на своем сай-
те «ВТБ 24» размещает инфор-
мацию о квартирах, которые 
являются залогом по кредитам 
в «ВТБ 24» и выставлены их 
собственниками на продажу. 
На сегодня эта ставка составля-
ет 7,75% годовых.

С середины августа «ВТБ 24» 
серьезно изменил подход к вы-
даче ипотечных кредитов на 
покупку квартир в строящихся 
домах. Если раньше в кредит 
от «ВТБ 24» можно было купить 
квартиру лишь в полностью 
возведенном здании, то теперь 
это можно сделать и в случае, 
если здание возведено на 40% 
от заявленной этажности. 
Возможно получение кредита 
даже на нулевой стадии строи-
тельства, но для этого заемщик 
должен будет предоставить в 
залог уже имеющееся у него 
собственности жилье. На 
ипотеку на первичном рынке 
ставит и Сбербанк. В рамках 
акции «В десятку» банк рассчи-
тывает выдавать дополнитель-
но до 120 млн рублей ежеме-
сячно. Объем заявок в рамках 
данного кредитного предло-

жения банка в 1,7 раза выше, 
чем до ввода новых условий 
кредитования. «Программа 
позволяет получить кредит на 
покупку строящегося жилья с 
первоначальным взносом 10 
процентов и ставкой 10 про-
центов годовых на 10 лет без 
комиссий. В ней участвуют в 
общей сложности 35 объектов 
недвижимости 26 ведущих 
застройщиков региона, что 
позволяет выбрать любые объ-
екты недвижимости», — пояс-
няет госпожа Землянцева.

Сегодня кредитование стро-
ящихся объектов банками раз-
вивается быстрыми темпами и 
позволяет предлагать привле-
кательные условия ипотечных 
программ на первичном рын-
ке, отмечает директор Первого 
ипотечного агентства Максим 
Ельцов. В ряде случаев до 40% 
продаж квартир совершается 
с использованием ипотеки, 
добавляет он.

Банки смягчили и требова-
ния к заемщикам. Барклайс 
Банк при расчете платежеспо-
собности учитывает совокуп-
ный доход до четырех соза-
емщиков, отмечает господин 
Карчажкин. «При этом мы 
пошли навстречу питерским 
клиентам и установили 
требование к минимальному 
совокупному доходу заемщи-
ков — 70 тыс. рублей, тогда как 
в Москве аналогичное требо-
вание — 100 тыс. рублей», — 
добавляет он.

После кризиса заемщики 
более тщательно подходят к 
оценке своих финансовых воз-
можностей и планированию 
расходов в будущем, поэтому 
предпочитают минимизиро-
вать сумму и срок кредита, 
рублевые кредиты предпочи-
тают валютным, отмечает Бог-
дан Чекомасов. В BSGV сегодня 
ипотечные кредиты оформля-
ются, как правило, на сумму 
1,5–2 млн рублей сроком на 
10–15 лет. Высокие ставки и 
опасения увольнений пере-
стали быть сдерживающими 
факторами для роста ипотеки: 
сегодня рост рынка сдержива-
ет только фактор цены. Пока 
они стабильны, но после того 
как рынок покажет слабый, но 
устойчивый рост, ипотечные 
покупатели вернутся, прогно-
зируют участники рынка.

ВЕРОНИКА МАСЛОВА

Ипотека оптом

Летнее затишье
кредитование
Кредитная ставка для корпо-
ративных клиентов начала 
падать со второй половины 
2009 года и остановилась 
этой весной на уровне 9–12% 
годовых. Летом ставки не 
изменились. Впрочем, как и 
другие условия кредитования. 
Игроки рынка не прогнозиру-
ют динамики кредитной став-
ки и ждут притока клиентов 
с начала бизнес-сезона. При 
этом наиболее кредитоспособ-
ными отраслями по-прежнему 
остаются промышленность, 
энергетика и транспорт.

Кредитные ставки сейчас 
находятся на достаточно 
низком уровне, который 
установился еще весной 2010 
года и продержался все лето 
— 8–13% годовых. В зависи-
мости от качества заемщика 
банки готовы рассматривать 
уровень кредитной ставки от 
6 %. Условия кредитования 
корпоративных клиентов 
по-прежнему рассчитываются 
банками индивидуально и 
определяются такими фак-
торами, как вид и характер 
обеспечения, устойчивость 
бизнеса, кредитная история, 
срок и сумма кредита. «В 
целом ставки по кредитам 
сейчас находятся в диапа-
зоне от 6 до 12 процентов», 
— говорит Татьяна Логинова, 
директор по корпоративному 
бизнесу филиала «Санкт-
Петербургский» Альфа-банка. 

Впрочем, под такую низ-
кую ставку способны креди-
товать лишь крупные игроки 
рынка. Как отмечает Федор 
Зобнев, начальник коммерче-
ского управления банка БФА, 
для средних клиентов кредит-
ные ставки приблизительно 
составляют 14–16%, и такой 
уровень способно обеспечи-
вать большинство банков.

При этом участники рынка 
считают, что предпосылок 
для снижения ставки нет. 
Прежде всего это связано с 
медленным ростом спроса 
на кредиты и, по-прежнему, 
с дефицитом качественных 
заемщиков. «Спрос на кредит-
ные ресурсы со стороны ка-
чественных корпоративных 
заемщиков растет медленно, 
у банков накоплена избыточ-
ная ликвидность, поэтому 
банки с интересом смотрят 
на долгосрочные инвестици-
онные проекты, демонстри-
руя возросший 

”
аппетит“ 

к риску», — комментирует 
заместитель председателя 

правления — руководитель 
корпоративного департамен-
та «ВТБ Северо-Запад» Владис-
лав Трофимов.

Кроме процентной ставки 
одним из ключевых фак-
торов при кредитовании 
является оценка банками 
рисков. Несмотря на ли-
берализацию кредитных 
условий, подходы к риску 
банки сохраняют достаточно 
консервативные. «Качествен-
ных в понимании банков 
клиентов по-прежнему не 
так много, и многим компа-
ниям по-прежнему сложно 
получить финансирование, 
вне зависимости от уровня 
ставок», — говорит Федор Зоб-
нев. Другой игрок рынка от-
мечает небольшие изменения 
в условиях кредитования. «В 
целом условия предоставляе-
мого банками финансирова-
ния за последние три месяца 
незначительно улучшились, 
что еще раз подчеркивает 
наличие у банков и на де-
нежном рынке избыточной 
ликвидности», — говорит 
Егор Андриянов, заместитель 
генерального директора 
филиала Банка Сосьете Жене-
раль Восток (BSGV) в Санкт-
Петербурге. В то же время 
он отмечает, что сейчас есть 
опасения в части повышения 
стоимости финансирования 
на международных денежных 
рынках. «Если эти опасения 
оправдаются, это затронет и 
Россию», — добавляет госпо-
дин Андриянов.

Существенных изменений 
в списке самых кредитуемых 
отраслей пока не произошло. 
Большую часть среди корпора-
тивных клиентов составляют 
промышленные и торговые 
компании. Также, по словам 
Федора Зобнева, строитель-
ство по-прежнему составляет 
основу кредитного портфеля 
большинства банков. Так, 
с начала 2010 года один из 
лидеров СЗФО — Северо-
Западный Сбербанк России в 
рамках жилищного кредито-
вания одобрил заявки от за-
стройщиков на сумму порядка 
7,5 млрд рублей. При этом за 
семь месяцев 2009 года было 
принято решений на сумму 
около 2,6 млрд рублей. «В 
кредитовании строительства 
банки, как и прежде, будут 
сохранять осторожность, так 
как при текущем уровне цен 
и достаточно скромном росте 
платежеспособности клиентов 

необходимо понимание того, 
кто будет покупать построен-
ные метры», — говорит Федор 
Зобнев. Эксперт считает, что 
легче всего финансирование 
будет получить компаниям, 
ориентированным на вы-
полнение государственных 
контрактов по строительству 
социального жилья и феде-
ральных объектов. Из отрас-
лей, которые в 2009 году прак-
тически не кредитовались, 
а с этого года постепенно 
начинают получать финан-
сирование, можно выделить 
лизинг. Интерес к лизингу 
возобновился, особенно при 
покупке автотранспорта. 
«При этом рынок претерпел 
существенные изменения, 
— говорит Федор Зобнев. — 
Компании, которые выжили, 
воспринимаются банками 
как достаточно надежные 
заемщики, и до конца года 
есть перспективы восстано-
вительного роста кредитова-
ния лизинговых компаний». 
Владислав Трофимов среди 
самых кредитуемых отраслей 
называет энергетику, нефтега-
зовую, машиностроительную 
и деревообрабатывающую 
отрасли, а также предприятия 
оборонного комплекса. Также 
в связи с ростом на жилье 
увеличивается спрос на рын-
ке аренды коммерческой и 
складской недвижимости, для 
строительства которой строи-
тельные компании активно 
кредитуются. «Но наиболее 
кредитоспособными отрас-
лями остаются судостроение, 
ВПК, энергетика, телеком-
муникации, энергомашино-
строение», — считает Татьяна 
Логинова. 

Нельзя не отметить, что 
доля малого и среднего бизне-
са в портфелях банков постоян-
но растет. Так, почти 75% кли-
ентского портфеля банка BSGV 
в Санкт-Петербурге приходит-
ся на долю клиентов малого 
бизнеса и 40% общего количе-
ства корпоративных клиентов 
Санкт-Петербургского филиала 
Альфа-банка.

Участники рынка ожидают 
оживления рынка в связи 
с окончанием отпусков и 
наступления бизнес-сезона. 
Банки не спешат заявлять ам-
бициозные планы по новым 
выдачам, ожидая небольшо-
го роста спроса со стороны 
клиентов. «Предпосылок для 
значительного роста корпора-
тивного кредитования пока 

нет, — говорит Федор Зобнев. 
— Также существует вероят-
ность в ближайшие годы 
ухудшения экономической 
ситуации — и, следовательно, 
ситуации с кредитованием». 
У его коллеги из банка «ВТБ 
Северо-Запад» более опти-
мистичные прогнозы. По 
словам господина Трофимова, 
кредитная активность пред-
приятий в первом полугодии 
росла значительно меньшими 
темпами, чем прогнозиро-
валось в начале года (рост 
рынка корпоративного кре-
дитования в СЗФО в первом 
полугодии составил 0,61%). 
Тем не менее объем кредитов, 
предоставленных банком 
«ВТБ Северо-Запад» корпо-
ративному сектору, за семь 
месяцев 2010 года составил 
162,5 млрд рублей (на 26,8% 
больше, чем за аналогичный 
период 2009 года). «Сейчас, 
ориентируясь на ситуацию в 
экономике и сезонные фак-
торы, во втором полугодии 
мы ожидаем более активного 
роста спроса на кредитные 
ресурсы со стороны корпора-
тивных заемщиков, — гово-
рит он. — Корпоративный 
кредитный портфель банка 
будет расти в полтора-два 
раза выше рынка».

В Санкт-Петербургском 
филиале BSGV также ожидает-
ся постепенное наращивание 
объемов финансирования 
корпоративных клиентов 
вслед за общим трендом 
восстановления региональ-
ной экономики. «По пред-
варительным оценкам, 
объем предоставленного 
финансирования может до-
стигнуть к концу 2010 года 
8–10 млрд рублей», — говорит 
Егор Андриянов. «С началом 
бизнес-сезона среди корпора-
тивных заемщиков традици-
онно увеличивается спрос на 
кредитные ресурсы», — под-
черкивает Татьяна Логинова. 
По итогам первого полугодия 
2010 года объем вновь выдан-
ных корпоративных креди-
тов в Альфа-банке составил 
около 14,4 млрд рублей. «Мы 
рассчитываем на рост объе-
мов кредитования не менее 
чем на $150 млн, — говорит 
госпожа Логинова. — Таким 
образом, к январю 2011 года 
объем кредитного портфеля 
Санкт-Петербургского филиа-
ла Альфа-банка может превы-
сить $700 млн».

АННА МИХЕЕВА

Владимир Вавилов: дефицит эффективных 
«продажников» будет всегда
интервью
Начальник управления по ра-
боте с персоналом банка «ВТБ 
Северо-Запад» ВЛАДИМИР 
ВАВИЛОВ рассказал корре-
спонденту «„Ъ“-Банк» АННЕ 
МИХЕЕВОЙ о том, какие специ-
алисты всегда будут в цене и 
кто сейчас диктует правила на 
кадровом рынке. 
— Владимир Вячеславович, 
как изменился банковский 
кадровый рынок за послед-
ние два года?
— До кризиса кадровый ры-
нок был рынком работника: 
соискатель имел возможность 
диктовать потенциальному 
работодателю свои условия. 
Но и банковский бизнес тогда 
рос огромными темпами, 
особенно в рознице, и его не-
обходимо было обслуживать. 
Крупные банки интенсивно 
расширяли штат, открывали 
новые точки продаж и двига-
лись вперед, увеличивая долю 
присутствия на рынке. С нача-
лом кризиса бизнес сократил-
ся в разы, на рынок выплес-
нулось большое количество 
сокращенного персонала, в 
основном рядовых специали-
стов розничных банков из 
сектора привлечения и обслу-
живания клиентов. Необхо-
димость в увеличении штатов 
под новые проекты отпала, 
персонал набирался только 
для того, чтобы закрыть суще-
ствующие позиции, которые 
освобождались в связи с «те-
кучкой». И тогда рынок труда 
резко поменялся. Сейчас на 
кадровом рынке условия 
диктует работодатель, и такая 
ситуация, думаю, сохранится 
еще долго. У соискателя нет 
завышенных ожиданий, а его 
основные принципы выбора 
работы изменились — теперь 

акцент сместился на стабиль-
ность работодателя. 
— В каком сегменте пер-
сонала, на ваш взгляд, 
наблюдается достаточное 
количество качественных 
кандидатов, а где ощущает-
ся основной дефицит?
— Есть специалисты, нехватка 
которых ощущается посто-
янно, — это высококвалифи-

цированные профессионалы 
в сфере продаж. Дефицит 
эффективных «продажников» 
в банках будет всегда, их ста-
раются удерживать, поскольку 
это «копье бизнеса». Не просто 
также найти профессионалов 
по оценке кредитных ри-
сков и работе с проблемной 
задолженностью. В связи с 
кризисом на рынке возникла 

высокая потребность в этих 
специалистах, при этом мы 
столкнулись с проблемой от-
сутствия как профессиональ-
ной подготовки, так и практи-
ческого опыта у кандидатов.

Если говорить о профицит-
ных позициях, то на рынке 
в достаточном количестве 
представлены квалифици-
рованные специалисты 
операционно-кассового 
направления. Это опять же 
следствие докризисного ин-
тенсивного роста корпоратив-
ного и розничного секторов 
банковского бизнеса.
— За какие кадры среди 
банков разворачивается 
основная конкуренция, 
кого вы готовы переку-
пать?
— Высокопрофессиональ-
ные опытные управленцы 
— дефицит в любой области, 
в том числе и в банковской 
сфере. Позиция банка «ВТБ 
Северо-Запад» в вопросе 
кадрового подбора отража-
ет политику группы ВТБ в 
целом: мы не перекупаем 
кадры. У нас сильный, пре-
стижный, стабильный бренд, 
высококлассная команда 
профессионалов. В целом, 
мы платим выше среднего 
уровня по рынку, предлагаем 
своим сотрудникам учебные 
программы, направленные на 
развитие профессиональных, 
управленческих и личност-
ных навыков, конкурентный 
социальный пакет. Мы стре-
мимся растить своих специ-
алистов, и эта задача — одна 
из приоритетных для банка в 
рамках кадровой политики. 
Найти на внешнем рынке спе-
циалистов среднего звена, со-
ответствующих требованиям 
банка, зачастую сложнее, чем 
подготовить самим. Еще один 

важнейший принцип нашей 
кадровой политики — удержа-
ние ключевых сотрудников 
и стремление оправдать их 
ожидания в части самореали-
зации, профессионального и 
карьерного роста.
— Крупные компании все 
чаще организуют не толь-
ко собственные системы 
обучения, но собственные 
образовательные учрежде-
ния. По вашему мнению, 
что эффективнее — кор-
поративный университет 
или обучение в бизнес-
школах?
— Выбирая между программа-
ми бизнес-школ и внутренним 
обучением в корпоративном 
университете, я все же отдаю 
предпочтение последнему. 
Программа обучения кор-
поративного университета 
формируется под запросы 
бизнеса, отвечает стратеги-
ческим задачам компании и 
может оперативно меняться 
в соответствии с планами 
работодателя. Сотрудники из 
разных подразделений и ре-
гионов обучаются по стандар-
тизированным программам, 
транслируя в дальнейшем 
полученные знания, поэтому 
корпоративный университет 
— это еще и эффективный ин-
струмент развития корпора-
тивной культуры. Программы 
обучения в корпоративных 
университетах создаются в 
том числе и с учетом особен-
ностей нашего менталитета, 
и результат такого обучения 
выше.
— Насколько важно для 
ВТБ, как для крупнейшего 
работодателя, наличие 
опыта работы у соиска- 
теля?
 — На мой взгляд, это миф, 
что в компанию с именем не-
возможно попасть без опыта 
работы. У нас, например, есть 
специальная стипендиальная 
программа для студентов 
экономических вузов Санкт-
Петербурга и других регионов 
Северо-Запада. На сегодняш-
ний день по нашей програм-
ме получают фиксированные 

стипендии 62 студента. Эта 
программа — некий кадро-
вый резерв для банка, мы 
рассматриваем возможность 
трудоустройства студентов-
стипендиатов после заверше-
ния обучения. Кроме того, 
есть программа практики и 
стажировки для студентов 
профильных вузов. Могу 
сказать, что из 150 студентов, 
прошедших практику в банке, 
более 30 процентов осталось у 
нас работать. 

Если потенциальный кан-
дидат, будучи еще студентом, 
проявляет интерес к банку 
«ВТБ Северо-Запад», шансы 
попасть к нам на работу до-
статочно высоки. 
— Расскажите, пожалуйста, 
о корпоративной культуре 
в банке и ее составляющих.
— Одним из важных аспектов 
корпоративной жизни банка 
является информационная 
открытость для сотрудников. 
Информация должна быть 
прозрачна и интегрирова-
на сверху донизу. Данный 
постулат увеличивает ответ-
ственность в первую очередь 
руководителей. На регуляр-
ной основе топ-менеджеры 
банка проводят встречи с 
ключевыми сотрудниками 
подразделений. В результате 
происходит сближение руко-
водства и персонала, при этом 
сотрудники банка получают 
информацию из первых уст. 
Еще один из основных момен-
тов корпоративной культуры 
— это осознание той социаль-
ной значимости и ответствен-
ности, которыми наделена 
любая крупная компания. На 
средства банка реализуется 
большое количество спонсор-
ских и благотворительных 
проектов, но кроме этого есть 
еще и волонтерские програм-
мы (помощь детским домам 
и больницам, озеленение 
города, повышение финансо-
вой грамотности населения), 
участие в которых сотруд-
ники банка принимают по 
своей инициативе, за счет 
собственных средств и лично-
го времени.
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банк
Кредит за 30 часов
Банки улучшают условия работы с малым бизнесом

тенденции
Петербургские банки намере-
ны серьезно увеличить свое 
присутствие на рынке услуг 
для малого бизнеса. Спрос на 
кредиты со стороны предпри-
нимателей высок, и привлека-
тельных программ для малых 
предприятий становится все 
больше. В ближайшие годы 
сектор будет расти на 10–20% в 
год, считают эксперты, но по-
том может и «перегреться».

Северо-Западный банк 
Сбербанка России, на чью 
долю приходится более 60% 
регионального рынка малого 
бизнеса, в начале сентября 
открыл специализирован-
ный офис по обслуживанию 
этой категории клиентов. 
Его самостоятельный лимит 
составляет 5 млн рублей, а до 
конца года может быть увели-
чен в два раза. «Сегодня банк 
проводит целенаправленную 
политику по улучшению 
условий обслуживания этой 
категории клиентов, — объ-
ясняет причины открытия 
центра председатель Северо-
Западного Сбербанка Алек-
сандр Говорунов. — В банке 
обслуживается порядка 64 
тыс. клиентов — представи-
телей малого бизнеса. Доля 
этого сегмента в клиентской 
базе составляет более 90 про-
центов». До конца года банк 
планирует увеличить свой 
кредитный портфель в части 
малого бизнеса (более 46 млрд 
рублей) на 10%.

Планы по наращиванию 
объема кредитования пред-
принимателей вынашивают и 
другие участники рынка. «Мы 
прогнозируем стабильный 
рост кредитования за счет 
расширения продуктовой 
линейки и увеличения потреб-
ности в кредитных ресурсах со 
стороны малого бизнеса», — го-
ворит руководитель дирекции 
по работе с малым бизнесом 
Северо-Западной региональ-
ной дирекции банка «Уралсиб» 
Лариса Воронова. Увеличение 
количества выданных креди-
тов наблюдается с начала года. 
В Санкт-Петербурге кредитный 
портфель банка относительно 
начала года вырос на 22%, и в 
«Уралсибе» надеются, что эта 
тенденция сохранится.

В банке «ВТБ 24» ожидают 
10-процентного роста портфе-
ля до конца 2010 года. За по-
следнее время портфель банка 
значительно не изменился, 
что было связано с предпочте-
нием банка в выдаче корот-
ких кредитов — до 1 года, 
рассказывает Татьяна Саха-
ренкова, управляющий дирек-
тор департамента обслужива-
ния клиентов малого бизнеса 
«ВТБ 24». Такие продукты, как 
возобновляемые кредитные 
линии и овердрафты, были 
востребованы компаниями из 
сферы малого бизнеса в конце 
прошлого — начале этого года. 
Погашение этих кредитов ло-
жится на третий и четвертый 
кварталы 2010 года. В свою 
очередь, начиная со второго 
квартала 2010 года «ВТБ 24» 
стал активно продвигать 
кредиты на развитие бизнеса. 
Для чего сроки кредитования 
были увеличены с пяти до 
семи лет. Это должно способ-
ствовать росту портфеля.

На 40% с начала 2010 года 
увеличил кредитный порт-
фель малого бизнеса Санкт-
Петербургский филиал Банка 
Москвы, на 24% — Балтинвест-
банк. «Сейчас мы активно 
наращиваем объемы креди-
тования, и сегодня наши по-
казатели превышают средне-
рыночные. В соответствии с 
утвержденным планом банка 
в 2010 году рост кредитного 
портфеля субъектам малого 
бизнеса должен составить не 
менее 45 процентов. А в 2011 
году мы надеемся сохранить 
темпы роста, опережающие 
средние показатели на рынке 
на 10–15 процентов», — го-
ворит председатель правле-
ния Балтинвестбанка Игорь 
Кирилловых.

По оценкам экспертов, 
средний рост объемов креди-
тования малого и среднего 
предпринимательства в 
Санкт-Петербурге в 2010 году 
составляет около 10%. Конеч-
но, эти показатели далеки 
от докризисных. Для срав-
нения: в 2007 году кредиты 
малому и среднему бизнесу в 
активах банков увеличились, 
по рыночным оценкам, на 
62%. Согласно данным Банка 
России, за первое полугодие 
2010 года в Санкт-Петербурге 

субъектам малого и среднего 
предпринимательства было 
предоставлено кредитов на 
107,6 млрд рублей против 175 
млрд рублей за весь предыду-
щий год.

Текущий рост показателей 
связан прежде всего с тем, 
что 80% предприятий МСБ 
оперируют в сфере оптовой 
и розничной торговли, а она 
по своим реальным, физиче-
ским показателям оборота 
во втором квартале 2010 года 
превысила уровень 2008 года. 
Кроме того, малые предпри-
ятия остаются заложниками 
ситуации, когда на продол-
жение бизнеса постоянно 
необходимы средства, даже 
по повышенным ставкам, 
отмечает главный экономист 
УК «Финам Менеджмент» 
Александр Осин. Он полагает, 
что в 2011 году темп приро-
ста рынка может составить 
10–20%. «Проблема в том, 
что без создания широкого 
спроса на продукцию малого 
бизнеса, без государственных 
инвестиций, создающих 
базу для такого спроса и 
потенциал для привлечения 
иностранных инвесторов, 
сегмент кредитования пред-
принимателей может оказать-
ся 

”
перегретым“ уже через 

2–3 года и окажется в полосе 
спада», — предупреждает экс-
перт. 

Участники рынка отмеча-
ют, что сегодня сложились 
привлекательные условия кре-
дитования субъектов малого 
бизнеса. Ставки практически 
вернулись на докризисный 
уровень: если в четвертом 
квартале 2009 года они в 
среднем равнялись 20%, то к 
текущему моменту снизились 
до 13–15% годовых, а к концу 
года минимальная процент-
ная ставка для субъектов мало-
го бизнеса может составить 
11–12% годовых, прогнозиру-
ет господин Кирилловых. Сро-
ки кредитования удлинились, 
а сроки рассмотрения заявок 
сократились, банки стали 
финансировать проекты по 
развитию бизнеса. Более ли-
беральные требования стали 
предъявляться и к залоговому 
обеспечению: снова стало 
возможным кредитование 
под залог товаров в обороте, 

вернулись беззалоговые кре-
диты, овердрафты, кредиты 
на участие в системе государ-
ственного заказа, контрактное 
финансирование.

В «ВТБ 24» сроки рассмотре-
ния кредитов, объем которых 
не превышает 4 млн рублей в 
рамках специального пред-
ложения, запущенного летом, 
сократились до 5 дней, рас-
сказывает госпожа Сахарен-
кова. В Сбербанке решение 
о выдаче кредита также 
принимается за 5 дней. Но, 
по словам господина Говору-
нова, банк планирует вписать 
в систему работы с малым 
бизнесом свою программу 
«Кредитная фабрика», которая 
сегодня действует в рознице 
и в рамках которой заявки 
автоматически рассматри-
ваются в течение 30 часов. В 
банке надеются, что к концу 
первого квартала 2011 года 
заявки предпринимателей 
будут рассматриваться так 
же быстро. Кроме того, банк 
предложил предпринимате-
лям инновационные продук-
ты, в том числе кредитование 
на покупку грузовой, сельско-
хозяйственной и легковой 
автотехники на 5 лет, финан-
сирование сделок по выкупу 
коммерческих помещений у 
города, кредиты на выполне-
ние госконтрактов.

Параметры кредитования 
изменились значительно, 
уверяет Лариса Воронова из 
«Уралсиба». В частности, вы-
росла максимальная сумма 
кредита с 15 млн до 150 млн 
рублей, появилось новые 
программы, отвечающие 
индивидуальным потребно-
стям заемщика, — на покупку 
автотранспорта для компа-
ний, выкуп недвижимости, 
в том числе муниципальной, 
реализацию инвестиционных 
проектов, пополнение обо-
ротного капитала. По словам 
Александра Волкова, дирек-
тора Санкт-Петербургского 
филиала Банка Москвы, 
растет интерес к микрокре-
дитам, с выходом из кризиса 
возобновляется кредитование 
на цели, связанные с техниче-
ским перевооружением, рас-
ширением производственных 
площадей и т. п.

ВЕРОНИКА МАСЛОВА

Период 
безвременья 
Аналитики сетуют на неопределенность развития 
экономической ситуации

фондовый рынок
Осень — традиционный пери-
од оживления на фондовых 
рынках. Самые серьезные 
спады и подъемы котировок 
берут начало именно в это 
время, когда инвестиционные 
специалисты возвращают-
ся после отпусков, изучают 
статистику и разрабатыва-
ют стратегию дальнейших 
действий. «

”
Ъ“-Банк» обсудил 

с участниками торгов, какую 
динамику фондовых индексов 
они ожидают увидеть осенью и 
до конца 2010 года. 

До сих пор российский ры-
нок остается нейтральным по 
характеру своего движения. 
Графики индексов, отклоня-
ясь в ту или иную сторону, 
возвращаются к отметке в 
130–140 пунктов по индексу 
ММВБ. Всего же с 11 января 
по 1 сентября текущего года 
рассматриваемый индикатор 
прибавил не более 3,5%, его 
значение составило 1394,6 
пункта. На фоне ровного 
рынка затихла и активность 
биржевых игроков. В июле 
объем торгов в группе ММВБ 
снизился на 4% от значений 
прошлого года и более чем на 
10% от аналогичного пока-
зателя в мае. Всего же через 
биржу в июле прошло сделок 
на 13,6 трлн рублей. В августе 
спад активности продолжил-
ся. Итоговые данные за месяц 
еще не опубликованы, вместе 
с тем ежедневные объемы по 
индексу ММВБ составляли в 
среднем 27–31 млрд рублей. 
Для сравнения: аналогичный 
показатель весной текуще-
го года превышал 65 млрд 
рублей, а в августе 2009 года 
среднедневные обороты по 
этому инструменту составля-
ли 50–55 млрд рублей. 

Лучше худшего
Участники торгов сходятся 
в том, что сезонный фактор 
не единственная причина 
затишья. Негативная стати-
стика по итогам полугодия 
свидетельствует о том, что, 
восстановившись после 
обвала, мировые экономики 
оказались не готовы к росту и 
теперь чувствуют себя очень 
нестабильно. Так, в США по 
итогам полугодия впервые с 
конца 2008 года снова упала 
производительность труда, 
предвещая новые увольне-
ния, статистика указывает 
на падение продаж и затова-
ривание рынков. Азиатская 
экономика также пострадала, 
только в Китае было закрыто 
2 тыс. предприятий, сократил-
ся объем импорта, пострадал 
внутренний спрос. Ряд Евро-
пейских стран по-прежнему 
балансирует на грани долго-
вых претензий. 

«Сезон хорошей отчет-
ности закончился, пришла 
негативная статистика и, 
соответственно, неопределен-
ность развития экономиче-
ской ситуации, — поясняет 
Всеволод Лобов, руководитель 
аналитической службы ФГ 
«Доходъ». — Все понимают, что 
с началом осени макроэконо-
мические индикаторы будут 
сравниваться уже с благопри-
ятным периодом восстанов-
ления после кризиса, а не 
началом 2009 года, когда все 
было плохо. Поэтому рынок в 
ожидании сигналов, которые 
могут пролить свет на даль-
нейшую динамику». 

Внутренний мир
Темпы восстановления рос-
сийской экономики после 
кризиса тоже замедляются, 
вместе с тем она выглядит 
более устойчивой на фоне 
других стран. Так, согласно 
предварительным итогам по-
лугодия, на 3,4% росла рознич-
ная торговля в нашей стране, 
на 4,8% поднялись реальные 
доходы и на 4,4% — реальные 
заработные платы россиян. 
«Предполагаемый рост ВВП в 
этом году на 4–6 процентов 
подразумевает увеличение 
прибыли компаний на 50–70 
процентов, что должно стать 
драйвером для роста коти-
ровок акций, — считает Егор 
Киселев, эксперт по инве-
стиционным продуктам ТКБ 

БНП «Париба Инвестмент 
Партнерс». — Российский 
фондовый рынок недооценен 
по сравнению с рынками 
других развивающихся стран. 
Кроме того, мы считаем 
несправедливой ситуацию, 
когда экономика с начала 
года восстанавливается, а 
котировки акций находятся 
на уровне конца прошлого 
года. Складывается впечатле-
ние, что многие участники 
ждут существенного события, 
способного сдвинуть его в ту 
или иную сторону». 

Внешнее давление
Подтолкнуть биржевых игро-
ков к активным действиям 
могут предстоящие отчеты по 
итогам первых девяти меся-
цев 2010 года. «Публикация 
итогов трех кварталов должна 
стать одним из сильных фак-
торов поддержки для рынка 
на протяжении следующих 
двух месяцев», — полагает 
Всеволод Лобов.

В то же время возобновле-
ние рецессии по-прежнему 
остается риском для инвесто-
ров. В случае если очередные 
блоки мировых экономиче-
ских показателей окажутся 
неутешительными, то ника-
кие внутренние достижения 
корпораций не смогут при-
влечь покупателей. 

«Мы ожидаем, что по ито-
гам третьего квартала рос-
сийские компании покажут 
рост доходов. Вместе с тем 
вероятно повторение июль-
ских движений, когда эффект 
положительной отчетности 
был нивелирован проваль-
ными данными по макро-
статистике, — комментирует 
Снежана Китаева, заместитель 
генерального директора по 
развитию УК «Балтинвест». 
— В случае реализации этого 
сценария будем надеяться на 
накачивание денежной мас-
сой со стороны заокеанских 
властей». 

Алексей Моисеев, заме-
ститель начальника анали-
тического отдела Инвести-
ционной компании БФА, 
еще более пессимистичен 
в своих прогнозах. По его 
оценкам, игра на «дешевой 
ликвидности», которая до 
сих пор имела место вслед за 
снижением ставок мировы-
ми центральными банками, 
подошла к концу. Очередные 
свидетельства замедления 
экономик приведут к новой 
волне бегства от риска. Это 
означает, что инвесторы будут 
выводить средства из бумаг 
развивающихся стран, в том 
числе российских. 

Ниже, но недалеко
Вместе с тем, до конца года 
большинство участников 
рынка ожидают увидеть про-
должение бокового тренда. 
Индексы продолжат колебать-
ся вблизи текущих уровней, а 
отдельные инвестиционные 
идеи по-прежнему позволят 
зарабатывать проворным 
биржевым спекулянтам. 

По оценкам Дмитрия Кума-
новского, начальника анали-
тического отдела ИК «Ленмон-
тажстрой», российский рынок 
будет держаться за мировые 
индикаторы, повторяя их 
динамику, но не преодоле-
ет отметки в 1400 пунктов. 
Всеволод Лобов называет 
цель по индексу в пределах 
1380 пунктов до конца года. 
«При этом мы полагаем, что 
рынок сможет расти только 
до середины–конца октября. 
После этого высока вероят-
ность преобладания негатив-
ных тенденций», — добавляет 
господин Лобов. Снежана 
Китаева видит поддержку 
по индексу ММВБ на уровне 
1320–1330 пунктов. «Если 
индекс уверенно пройдет 
отметку в 1380–1400 пунктов, 
можно будет говорить о за-
рождении краткосрочного по-
вышательного тренда с целью 
1500–1600 пунктов до конца 
года», — полагает она.

Отраслевые лидеры
На фоне малоподвижного 
индекса гораздо привлека-
тельнее выглядят отрасле-
вые показатели. К примеру, 
индекс «ММВБ энергетика» 
за рассматриваемый период 
с начала года вырос на 23%, 
«ММВБ потребительский 
сектор» — на 21%, «ММВБ теле-
коммуникации» — на 15%. 
Вслед за ними высокую доход-
ность заработали фонды, ори-
ентированные на вложения 
в эти отрасли. По оценкам 
Всеволода Лобова, энергетика 
и региональные «телекомы» 
будут по-прежнему пользо-
ваться спросом покупателей. 
Подешевевшими выглядят 
нефтегазовые компании, 
соответствующий отраслевой 
индекс ММВБ за рассматрива-
емый период потерял почти 

4%. Впрочем, цены на нефтя-
ные фьючерсы в текущем году 
слабо растут, с начала года 
контракты на нефть марки 
Brent подорожали примерно 
на 4%. 

Кроме того, по мнению 
господина Лобова, многообе-
щающим остается банковский 
сектор. На счету индекса 
«ММВБ финансы» также рост 
в 5%. Дмитрий Кумановский, 
напротив, называет акции 
финансистов разочарованием 
третьего квартала. «Завышен-
ные ожидания по прибыли 
банков позволили существен-
но увеличить их капитализа-
цию ранее, — поясняет он. — В 
то же время консервативность 
финансовых институтов 
мешает им выдавать кредиты 
предприятиям и населению, 
что приводит к недополуче-
нию доходов при наличии 
достаточной ликвидности в 
стране».

По расчетам господина 
Кумановского, потенциалом 
роста до конца года обла-
дают компании оборонно-
промышленного и маши-
ностроительного сектора, 
исключая автопроизводите-
лей, бумаги которых уже пре-
одолели свои справедливые 
уровни. «Устойчивое развитие 
по итогам девяти месяцев 
смогут продемонстрировать 
отечественные ритейлеры — 
из-за роста расходов населе-
ния в 2010 году. По тем же 
причинам продолжат радо-
вать акционеров телекомму-
никационные компании, но 
рост будет ограничен прово-
димыми в отрасли реформа-
ми и решениями правитель-
ства РФ в части выделения 
лицензий на связь четвертого 
поколения», — добавляет Дми-
трий Кумановский. 

АНАСТАСИЯ БЕССОНОВА

Сейчас на рынке время самых серьезных спадов и подъемов котировок: инвестиционные специалисты возвра-
щаются после отпусков, изучают статистику и разрабатывают стратегию дальнейших действий
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