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банк

Кредиты на образование так 
и не стали в России популяр-
ными. Банкиры сетуют на 
рискованность продукта и 
предлагают клиентам брать 
потребкредиты на образова-
ние. И хотя о перспективе ро-
ста спроса на них до сих пор 
идут жаркие споры, основной 
проблемой называют неуве-
ренность молодых абитуриен-
тов и специалистов в том, что 
им удастся окупить и вернуть 
затраты на дорогостоящее 
образование. Основным 
условием успешного развития 
образовательного кредита как 
банковского продукта может 
стать поддержка государства 
— как в части субсидиро-
ванной ставки, так и в части 
возмещения потенциальных 
рисков невозврата таких 
кредитов.

Образовательных кре-
дитов в банках Санкт-
Петербурга не так много: как 
правило, банки предлагают 
клиентам потребительские 
кредиты, которые можно 
использовать по-своему 
усмотрению. Так, в Райффай-
зенбанке можно оформить 
потребительский кредит на 
любые цели. По словам Алек-
сандра Конышкова, дирек-
тора регионального центра 
«Северо-Западный» ЗАО 
«Райффайзенбанк», преиму-
щества кредита в том, что 
банк не требует от заемщика 
отчет об использовании 
денежных средств. «Зани-
мая деньги, клиенты могут 
потратить их, в том числе, и 
на образование. По нашим 
оценкам, использование кре-
дитных денежных средств на 
обучение стабильно входит 
в пятерку клиентских целей 
получения потребительского 
кредита», — рассказывает он. 
Citibank в России пока также 
не дает кредитов на образо-
вание. В качестве кредита, ко-
торый можно использовать 
на эти цели, также выступает 
потребительский кредит. 
«Кредит сроком на пять лет 
и с лимитом до 750 тыс. 
рублей можно использовать 
на любые цели. При этом не-
обходимо учитывать, что по 
этому кредиту платежи начи-
наются с первого месяца, и 
поэтому, чтобы его получить, 
должен быть постоянный 
доход, — рассказывает Руслан 
Беляев, управляющий петер-
бургским филиалом Citibank. 
— Этот кредит можно исполь-
зовать тем, кто уже работает 
и хочет получить дополни-
тельное образование без 
отрыва от работы, скажем, на 
вечерней форме обучения, 
или если у вас в планах по-
лучение степени MBA». 

Иван Пятков, директор 
департамента розничных 
продуктов и технологий 
Промсвязьбанка, рассказы-
вает, что банк предлагает 
своим клиентам широкий 
выбор программ нецелевого 
потребительского кредитова-
ния. «Полученные средства 
клиент может использовать 
на любые цели, в том числе и 
образовательного характера. 
По нашим оценкам, менее 
8 процентов клиентов обра-
щаются за потребительским 
кредитом с целью получения 

образования», — говорит он. 
Впрочем, несмотря на это, он 
убежден в огромном потенци-
але рынка образовательных 
кредитов, для стимулирова-
ния которого прежде всего 
необходима проактивная 
политика государства и 
реальная заинтересован-
ность вузов. Именно поэтому 
Промсвязьбанк планирует 
рассмотреть возможность 
включения данного продукта 
в разрабатываемые пакетные 
предложение для целевых 
клиентских групп. 

Между тем некоторые 
банки готовы выдавать 
кредиты именно на образо-
вание для своих клиентов. 
Так, образовательный кредит 
в Росбанке является целевым 
и выдается на получение 
первого и второго высшего 
образования, курсы повы-
шения квалификации, для 
обучения иностранному 
языку и получению дипло-
ма МВА в России и в любой 
стране мира путем перевода 
денежных средств на расчет-
ный счет учебного заведения. 
По словам Елены Шевелевой, 
заместителя регионального 
координатора Росбанка в 
Санкт-Петербурге, кредит 
выдается на срок до шести 
лет, а льготный период, когда 
клиент может погашать толь-
ко начисленные проценты, 
составляет до двух лет. Стан-
дартный размер процентных 
ставок — 14% годовых для 
кредитов в рублях и 11% для 
вузов-партнеров. Спрос на 
образовательные кредиты 
и кредиты МВА сезонный и 
возрастает в августе-сентябре, 
по окончании вступитель-
ных экзаменов, зачислении 
и подписании договоров на 
обучение.

Кроме того, Северо-
Западный банк ОАО «Сбер-
банк России» принимает 

участие в федеральной 
программе по предостав-
лению образовательных 
кредитов с государственной 
поддержкой и предоставляет 
кредит в рублях без доку-
ментального подтверждения 
доходов заемщика, а также 
не требует обеспечения. «На 
период обучения и последую-
щие три месяца учащемуся 
предоставляется отсрочка по 
выплате основного долга и 
части процентов за первый 
и второй годы пользования 
кредитом. Кредит погашается 
в течение десяти лет после 
завершения обучения», — 
говорится на сайте банка. 
Часть расходов заемщика 
по оплате процентов по 
кредиту компенсируется 
государством из расчета три 
четверти ставки рефинанси-
рования. Таким образом, для 
заемщика процентная ставка 
за пользование кредитом 
составит примерно 5,06% 
годовых в рублях. За таким 
кредитом могут обратиться 
студенты, впервые получаю-
щие высшее образование в 
одном из указанных вузов и 
отвечающие установленным 
Минобрнауки РФ критериям 
успеваемости. 

По словам Александра Ко-
нышкова, образовательный 
кредит отличается от обычно-
го потребительского кредита 
тем, что предоставляется с 
целью получения высшего, 
второго высшего или специа-
лизированного образования 
в сумме, равной оплате за 
обучение. Например, говорит 
он, люди, которые получают 
второе высшее образование 
или MBA, как правило, уже 
имеют постоянное место 
работы и стабильный доход. 
«Для этой категории заемщи-
ков образовательный кредит 
не так привлекателен, им нет 
необходимости откладывать 

выплаты по основному долгу 
на длительный срок, и они 
при необходимости могут 
воспользоваться обычным 
потребительским кредитом, 
— говорит Конышков. — Преи-
мущество отсрочки выплаты, 
которыми и отличается обра-
зовательный кредит, подой-
дет заемщикам, которые не 
имеют постоянных стабиль-
ных доходов. Как правило, 
к этой категории относятся 
молодые люди. Таким об-
разом, можно сделать вывод, 
что наибольшей популярно-
стью у населения пользуются 
кредиты на первое высшее 
образование». 

Между тем, хотя актуаль-
ность образовательных 
кредитов никто не ставит 
под сомнение, о перспекти-
ве роста спроса на них до 
сих пор идут жаркие споры. 
«Основной проблемой назы-
вают неуверенность молодых 
абитуриентов и специали-
стов в том, что им удастся 
окупить и вернуть затраты на 
дорогостоящее образование. 
Кроме того, большинство рос-
сиян до сих пор не знают, что 
заемщиком по кредиту могут 
выступать не только сами 
учащиеся, но и их родители 
или опекуны, — говорит гос- 
пожа Шевелева из Росбанка. 
В результате очень большая 
доля потенциальных заемщи-
ков (родителей) обращается 
за обычными потребитель-
скими кредитами, менее 
удобными и выгодными, не 
зная о наличии и преимуще-
ствах специализированных 
целевых программ. По ее 
словам, настоящего про-
рыва в этой области можно 
ожидать только тогда, когда 
высшее образование вернет 
себе былой престиж и пере-
станет быть повсеместным 
явлением, не влияющим на 
дальнейшее трудоустройство 

и уровень заработка, как это 
часто происходит сейчас. 
Напротив, считает Шевеле-
ва, кредиты МВА являются 
очень востребованными, 
потому что их потенциальная 
аудитория — уже состоявшие-
ся в своей профессии люди, 
желающие расти и развивать-
ся дальше в крупных между-
народных компаниях или 
собственном бизнесе. Они 
видят перспективы повыше-
ния своего дохода после полу-
чения диплома МВА, поэтому 
охотнее берут кредиты на 
получение дополнительного 
образования. 

По словам господина Бе-
ляева, в России перспективы 

у рынка кредитов на обра-
зование, безусловно, есть, и 
потребность в этих кредитах 
будет расти по мере развития 
качественного предложения 
платных форм обучения. 
«Кредит на образование со 
временем будет развиваться у 
нас, как во всех странах с раз-
витой экономикой, где боль-
ше долгосрочного финанси-
рования населения, уровень 
инфляции и процентных 
ставок ниже и сектор креди-
тования групп населения с 
меньшими доходами более 
развит», — говорит банкир. 
Значительную роль в раз-
витии рынка образователь-
ных кредитов играет также 
государство. Например, в 
США существует целая си-
стема гарантий, субсидий и 
налоговых льгот для тех, кто 
получает образование.

«Рынок образовательных 
кредитов в России только 
развивается: спрос на об-
разовательные кредиты пока 
невелик. Именно потреби-
тельский спрос стимулирует 
банки выводить на рынок 
новые продукты, — полагает 
Александр Конышков. — 
Кроме того, здесь приходится 
учитывать и высокий риск. 
Ведь, как правило, кредит на 
первое высшее образование 
погашается только после 
обучения — примерно через 
пять лет. Никто не может по-
ручиться, что студент, закон-
чив вуз, сразу сможет найти 
высокооплачиваемую работу 
и погасить кредит». Нет га-
рантий, что не ухудшится ма-
териальное положение семьи. 
Поэтому основным условием 
успешного развития образо-
вательного кредита как бан-
ковского продукта является 
поддержка банков со сторо-
ны государства как в части 
субсидированной ставки, так 
и в части возмещения потен-
циальных рисков невозврата 
таких кредитов, резюмирует 
Александр Конышков. 

АНАСТАСИЯ ИВАНОВА

Основной проблемой рынка кредитования образования специалисты называют неуверенность молодых абитуриентов и финансистов в том, что им 
удастся окупить и вернуть затраты на дорогостоящее образование

Банк ВТБ открыл 
кредитную линию 
ОАО «Северное ПКБ» 

Северо-Западный региональный 
центр ОАО «Банк ВТБ» открыл Се-
верному проектно-конструкторскому 
бюро невозобновляемую кредитную 
линию в размере 1,2 млрд рублей 
сроком до конца 2015 года. Кредит-
ные средства предприятие направит 
на покрытие затрат, связанных с 
исполнением контракта с Министер-
ством обороны РФ.

ОАО «Северное проектно-
конструкторское бюро» — ведущая 
фирма России по проектированию 
боевых надводных кораблей. Всего 
по проектам бюро было построе-
но более 450 кораблей и судов 
суммарным водоизмещением около 
1,5 млн тонн. Большим достижением 
бюро за последнее время является 
создание кораблей третьего поко-
ления: тяжелого атомного ракетного 
крейсера «Петр Великий», большого 
противолодочного корабля «Адмирал 
Чабаненко».

СЗРЦ создан на базе головного 
офиса банка «ВТБ Северо-Запад». 
Региональный центр отвечает за 
развитие бизнеса группы ВТБ с 
корпоративными клиентами на 
Северо-Западе России и осуществля-
ет руководство филиалами банка ВТБ, 
расположенными в Санкт-Петербурге, 
Ленинградской, Архангельской, Во-
логодской, Псковской, Калининград-
ской, Новгородской, Мурманской, 
Кировской областях, республиках 
Коми и Карелия. Ольга Филатова

Банк «Санкт-
Петербург» 
«посчитался» 
по МСФО 

Чистая прибыль банка «Санкт-
Петербург» за первое полугодие 
2011 года выросла в четыре раза по 
сравнению с аналогичным периодом 
прошлого года и составила 4,5 млрд 
рублей, говорится в сообщении 
банка. С 1 января по 1 июля 2011 
года активы банка выросли на 7,1%, 
до 292,1 млрд рублей. Согласно 
материалам банка, на 1 июля 2011 
года объем средств клиентов вырос 
на 5% и составил 212,2 млрд рублей. 
На 1 июля 2011 года собственные 
средства банка составили 32,3 млрд 
рублей, увеличившись на 13% по 

сравнению с 1 января 2010 года глав-
ным образом за счет нераспределен-
ной прибыли. Собственный капитал 
банка вырос на 9%, до 39,1 млрд 
рублей.

Чистые процентные доходы в 
первом полугодии увеличились на 
11,7% по сравнению с аналогичным 
периодом 2010 года и составили 
6,8 млрд рублей. Кредитный порт-
фель вырос в январе — июне 2011 
года на 7,8% и на 1 июля 2011 года 
составил 218 млрд рублей, доля про-
сроченных кредитов на начало июля 
2011 года снизилась до 4,6% кредит-
ного портфеля (5,1% на 1 января 2011 
года). Количество банковских карт, 
эмитированных банком, превысило 
700 тыс. штук по итогам первого 
полугодия, количество банкоматов 
составило 485 единиц. 

«Первая половина 2011 года 
соответствовала нашим ожидани-
ям умеренного роста рынка при 
одновременной стабилизации 
банковского сектора», — коммен-
тирует результаты банка Александр 
Савельев, председатель правления 
банка «Санкт-Петербург». Согласно 
рейтингу агентства «Интерфакс», на 
1 июля 2011 года банк занимает 16-е 
место по объему депозитов физи-
ческих лиц и 16-е место по объему 
активов среди российских банков. 
Ольга Филатова

…и подписал 
соглашение 
с «ЛенСпецСМУ»

ОАО «Банк ”Санкт-Петербург“» и 
ЗАО ССМО «ЛенСпецСМУ» (входит 
в группу компаний «Эталон») при 
участии немецкого банка Landesbank 
Berlin AG и польской строительной 
компании «Будосталь-3 Экспорт» 
оформили сделку по международно-
му финансированию строительства 
жилого многоквартирного дома. 
Объектом финансирования стал 
один из корпусов проекта «Орбита», 
реализуемого «ЛенСпецСМУ» в Кали-
нинском районе Санкт-Петербурга. 
Структура сделки предполагает 
финансирование затрат на строитель-
ство дома в размере 85% от суммы 
контракта, при этом общий срок 
действия аккредитива вместе с пе-
риодом финансирования составляет 
4,5 года, а погашение задолженности 
осуществляется четырьмя траншами, 
первый из которых состоится через 
полгода после завершения строи-
тельства здания. Сумма документар-
ного аккредитива, открытого банком 
«Санкт-Петербург» для целей фи-
нансирования указанной сделки, со-
ставляет 22,6 млн евро, стоимость же 
строительства всего корпуса — более 
25 млн евро. Андрей Кивинов

контекстУченье в долг
до сих пор не получило большого распространения в России

потребительское кредитование

А
Л

Е
К

С
А

Н
Д

Р
 В

А
Й

Н
Ш

ТЕ
Й

Н


