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транспорт

В первом квартале 2012 года автокредитова-
ние развивалось с учетом разнонаправлен-
ных тенденций. С одной стороны, продажи 
автомобилей в России в среднем выросли на 
25% (а в целом по итогам 2012 года произ-
водители запланировали рост продаж око-
ло 30%), с другой стороны, банки подняли 
ставки по автокредитам, отмечает директор 
дирекции розничного бизнеса банка «Санкт-
Петербург» Марина Гориловская. «С начала 
года средняя процентная ставка по авто-
кредитам в российских банках выросла на 
1,5–2 процента. После длительного периода 
снижения в 2012 году ставки, скорее всего, 
будут повышаться, что может быть связано 
со многими экономическими факторами — 
удорожанием денег и общей экономической 
ситуацией в стране», — говорит директор 
филиала «Петербургский» ОТП-банка Алек-
сандр Зотов.

Негативную роль в кредитных продажах 
может сыграть и завершение программы го-
сударственного субсидирования процентной 
ставки при кредитовании физических лиц 
на приобретение новых автомобилей. Она 
пользовалась большим спросом и помогла 
банкам серьезно увеличить портфели авто-
кредитов. 

Эти факторы, возможно, несколько сни-
зят привлекательность кредитов в глазах 
потенциальных заемщиков, однако для боль-
шинства из них кредитование по-прежнему 
останется самым эффективным механизмом 
приобретения авто. Понимая это, банки про-
должают развивать кредитные линейки, учи-
тывая и самые разные категории заемщиков, 
и собственно характеристики приобретаемых 
автомобилей. Одновременно на рынке появ-
ляется все больше партнерских программ 
с автосалонами или автопроизводителями, 
которые помогают заемщику сэкономить. На 
второй квартал традиционно приходится пик 
продаж новых автомобилей, поэтому банки 
могут снизить ставки и на рынке развернется 
более жесткая конкурентная борьба, считает 
Марина Гориловская. 

Ударными темпами Динамика автокре-
дитования в Санкт-Петербурге позитивная. 
По данным «Автостата», по итогам перво-
го квартала Петербург и область находятся 
на втором месте по количеству покупаемых 
авто, занимая 6,1% рынка. Количество ав-
токредитов, выданных Северо-Западным 
банком Сбербанка России в первом квар-
тале превысило показатели прошлого года 
более чем в два раза, а кредитный портфель 
по автокредитованию за этот период увели-
чился на 1,911 млрд рублей, сообщил Игорь 
Макаров, начальник сектора по работе с ав-
тодилерами Северо-Западного Сбербанка. 

Этот результат стал следствием активной 
работы с партнерами-автодилерами, а также 
зарплатными клиентами, кредитуемыми на 
льготных условиях. Сегодня банк предлагает 
ряд совместных программ с автопроизводи-
телями, которые дают значительные скидки.

Филиал ВТБ24 по итогам квартала выдал 
2300 кредитов на общую сумму в 1,25 млрд 
рублей. При этом количество заявок на вы-
дачу автокредитов увеличилось почти в два 
раза по сравнению с аналогичным периодом 
прошлого года, сообщил вице-президент, 
управляющий филиалом банка ВТБ24 Миха-
ил Иоффе.

Банк «Хоум Кредит» с начала 2012 года 
выдал уже примерно две трети от прошло-
годнего объема, сообщил руководитель по 
потребительскому кредитованию дирекции 
«Северо-Запад» Антон Селенков. Филиал 
«Петровский» банка «Открытие» запустил 
программы автокредитования во втором по-
лугодии 2010 года, а уже в 2011 году объем 
кредитования превысил 1,3  млрд рублей. 
По словам начальника управления развития 
розничных продаж филиала Алексея Шарко, 
высокие темпы роста объемов были связаны 
с реализацией отложенного спроса после 
кризиса 2008 года, а также с появлением 
новых программам. Так, доля программы 
«Автопрестиж», которая не предусматрива-
ет обязательного первоначального взноса, в 
первом квартале уже составила 20%.

Все транспортные средства хоро−
ши Сегодня в кредит покупается 30–40% 
всех новых автомобилей, а доля подержан-
ных авто находится в пределах 10–15%, от-
мечают банкиры. В целом за год в Санкт-
Петербурге выдается автокредитов на сумму 
около 50 млрд рублей, считает Михаил Иоф-
фе. По словам руководителя отдела финан-
сового сервиса автоцентра «Атлант-М Лах-
та» Станислава Бельского, с привлечением 
кредитных средств в салоне обычно реали-
зуется порядка половины от общего количе-
ства машин.

Что касается покупки в кредит авто с про-
бегом, то здесь потребители часто ограни-
чены требованиями банков. Разница в про-
центной ставке между новым и подержанным 
авто составляет не менее 2–3%. Исключи-
тельно мала и доля валютных кредитов. По-
сле кризиса 2008 года такие кредиты явля-
ются скорее исключением, отмечает Марина  
Гориловская из банка «Санкт-Петербург». 
Там на валютные кредиты приходится не 
более 1%. В Северо-Западном Сбербанке в 
первом квартале было выдано только два ва-
лютных кредита и 4150 рублевых.

Ставки по кредитам в рублях сегодня со-
ставляют 10,9–16,5%, а в валюте — 10–13,5%, 

сообщили в Сбербанке. Средний срок кре-
дитования — 40 месяцев. «Минимальная 
ставка, на которую может рассчитывать кли-
ент, — 14,9–16,9 процента, при условии, что 
он предоставляет полный пакет документов. 
Чем меньше гарантий может предоставить 
заемщик, тем выше ставка. На авто с пробе-
гом ставки выше. А если у автосалонов за-
пущен субсидированный кредитный продукт 
с банком-партнером, то льготная кредитная 
ставка может уменьшаться до 7  процентов 
годовых», — отмечает Антон Селенков.

Наиболее привлекательными остаются 
предложения со сниженной процентной 
ставкой и отсутствием дополнительных ко-
миссий за оформление или выдачу. А среди 
самых продаваемых — автомобили массово-
го ценового сегмента — Hyundai, Ford, Skoda, 
Chevrolet, Volkswagen, Opel, Toyota и Kia, а 
также отечественные Lada, UAZ и ГАЗ. «Есть 
тенденция приобретать все более дорогие 

автомобили иностранного производства и те, 
которые производятся в России», — говорит 
господин Зотов.

В Сбербанке большей популярностью 
пользуются автомобили, приобретаемые в 
рамках совместных программ с автопроиз-
водителями, например, Volkswagen, Skoda, 
Opel, Chevrolet, Hyundai, Lada, Kia. «По мар-
кам определенно вперед вырвался Opel, так 
как машина стала более популярна у населе-
ния в результате активной поддержки со сто-
роны импортера. Opel отличается наиболее 
привлекательной ценой и условиями на при-
обретение в кредит», — говорит Станислав 
Бельский из «Атлант-М Лахта». n

Кредиты едут без пробок
В прошлом году банки существенно нарастили объем авто—
кредитов — отложенный в связи с кризисом спрос делал свое 
дело, а ставки были рекордно низкими. В этом году кредиты 
подорожали на 1–2%, а государство завершило программу 
госсубсидирования приобретения новых автомобилей. Спрос 
на кредиты остается стабильным, а на второй квартал тради—
ционно приходится пик продаж авто. Так что банки готовятся 
к конкуренции. Вероника Маслова
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На второй квартал традиционно приходится пик про−
даж новых автомобилей, поэтому для банкиров это 
самая удачная пора по поиску клиентов
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